Bei 250 Millionen Vermittlungsvolumen ist der Bayreuther Online-Baufinanzierer schon —~ Neuer Vorstand

BAYREUTH
Von Stefan Schreibelmaysar

Neue -Fﬁhmﬁgsmannsdlaft, ehr-

geizige Ziele: Vorstandschef An-

- dreas Brénner und sein Mit-Vor-
stand Florian Pfaffinger wollen
das Geschiftsvolumen des Bay-
reuther Online-Bau- und Tmmobi-
lienfinanzierungsvermittlers Acce-
do spitestens bis Ende 2012 ver-
doppelt haben ~ von 250 Millionen
Euro ' Finanzierungsvolumen im
laufenden Jahr auf dann 500 Mil-
lionen Euro.

Nicht, dass die Geschifte bislang
schlecht gelaufen wéren, Seit 2007
legte das Finanzietungsvolumen um
25 Prozent zu, so Bronner, der seit
2006 im Unternehmen ist. Jetzt hat
der 32-Jihrige den Vorstandsvorsitz
von seinem Vater Friedrich Brinner
iibernommen, der Accedo 1998 ge-

griindet hat und in den Aufsichtsrat

der Familien-AG wechselt, ,Damals

war das eine Pionierleistung, heute :

sind es die Verbraucher gewdhnt,

sich im Internet zu informieren’, sagt -

Andreas Brénner, der fiir das Privat-

kundengeschéft zustdndig und stolz:

auf die vielen Auszeichnungen fiir
sein Unternehmen ist. S0 belegt Ac-
cedo beini monatlichen Kreditkondi-
tionen-Ranking durch die Stiftung
Warentest regelméBig Platz eins oder
zwei, Focus Money kiirte die Bay-

reuther zuletzt sogar zum derzeit

besten Direkt-Baufinanzierer .iiber-

haupt. : o
Mit rund 50 Banken und Kreditge-

bern . bundesweit arbeitet Accedo

derzeit zusammen, sondiert und ver-

gleicht stindig deren Konditionen,
um den Kunden dann ein mafRge-
schneidertes Angebot machen zu
kénnen. ,,Ob Neubau, Wohnungskauf
oder Anschlussfinanzierung - das
Gesamtpaket ist wichtig. Und das
orientiert sich nic¢ht immer nur. an
den. giinstigsten Konditionen®, so
Brénner und Pfaffinger,

Sie haben ehrgeizige Ziele fiir den Bayreuther dnflne—Baufinanzierungs-
vermitiler Accedo: der neue Yorstandschef Andreas Bronner (links) und

seir Mit-Vorstand Florian Pfaffinger.

Rund 7000 Anfragen von Neukun-
den aus ganz Deutschiand registrie-
ren die beiden pro Jahr, 20 Mitarbei-
ter. kiimmern sich darum, Die Bera-

*tung Huft vor allem {iber Telefon und
E-Mail und kann - je nach Wissens-

stand und Entscheidungsreife beim

‘Kunden — von zwei Wochen bis zu ei-

nem Jahr dauern, Minlerweile ist
auch eine personliche Beratung in
den Accedo-Geschiftsriumen mdg-
lich, was vor-aHem von einer steigen-
den Kundenzahl aus der Region ge-
nutzt wird, so Bronmer. ’ )

Doch damit und auch mit dem rela-
tiv neuen Geschiftsfeld der Vermitt-
lung wvon Ratenkrediten (Volumen
2009: zwoH Millionen Euro) lsst
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sich das Finanzierungsvolumen nicht
wie geplant.binnen drei Jahren ver-
doppeln. Und spétestens hier kommt

Florian Pfaffinger ins Spiel. Er fun-

giert auch als als Geschéfisfithrer der
crestfinanz GmbH, giner 100-prozen-
tigen Accédo-Tochter und damit dem
zweiten Standbein des Unterneh-
mens. Es handelt sich dabei um einen
Dienstleister fir derzeit gut 1500
Vertriebspariner, vom Einzelmalkler
bis zu kleineren Allfinanz-Vertfieben.

Pfaffinger will nun erréichen, auch -

fir mittelgroe Allfinanz-Vertriebe
als Baufinanzierungsspezialist im
Hintergrund mit sehr individueller
Beratungsleistung zu = fungieren.
Dann seien-schnell groffe Volumina

- Baufinanzierungen,
‘und Tagesgeld ermoglicht werden
“soll — und Accedo die Gewinnung .

moglich, und deshalb nennt er selbst
die auf den ersten Blick enorme Ver-
doppelung in relativ kurzer Zeit ,ein
gesundes Wachstum®, Auch diirfe
man die Summe nicht {iberbewerten.
~Wichtig ist, was am Ende {ibrig
bleibt®, so Pfaffinger. Und da stehe
Accedo gut da - im Gegensatz zu so
manchem Konkurrenteon,

Drittes Standbein

Mit grofen Zahlen umgehen kann
Pfaffinger offenbar. Er ist gerade erst
von der Imterhyp AG -~ einem der
Platzhirsche der Branche mit rund
500 Mitarbejtern —~ zu Accedo ge-
wechselt. Bei Interhyp war er zuletzt
Prokurist und Bereichsleiter fiir. das
Geschift' mit institutionellen Part-
nern und kann ein entsprechendes
Netzwerk nutzen. ,Trotzdem konnte
ich dort wegen der Gréfie des Unter-
nehmens nicht mehr so viel bewegen,
wie ich mir das wiinschre. Das ist bei

‘Accedo anders®, so der 34-Jihrige,

Zum dritten Standbein soll iiber
kurz oder lang eine weitere Inter-
Tetseite -werden. Brénner hat die -
Domaine zinsvergleich.de erworben,
auf der ab Dezember ein transparen-
ter Veigleich der Konditionen fiir
Ratenkredite

neuer Kunden.

FAKTEN

¥ Mit rund 50 Banken und Kredit;
gebern aus ganz Deutschland arbei-
tet Accedo zusammen.

» 250 Millionen Euro betrigt das
Volumen der Immeobilienfinanzie-
rungen, die Accedo dieses Jahr ver-
mittelt.

» 20 Miltarbelter beraten die ‘Acce-
do-Kunden per Telefon und Mail.

¥ 1998 wurde Accedo gegriindet.



